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עלות חומרי גלם והובלה–עליית מחירי תשומות 
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עליית מחירי התשומות
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עליית מדדי המחירים לצרכן בכל העולם בשנה האחרונה
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ארצות הברית

גוש האירו
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הפעילות בשוק בשנים האחרונות
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סביבת הריבית הנמוכה בישראל בשנים האחרונות

Equityהביאה לצמצום היקף גיוסי 

ובמקביל לצמיחה משמעותית בגיוסי החוב
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עליות הריבית הובילו לעליית עלות גיוס החוב–2022שנת 
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ירידת שווי החברות הובילה לעליית מחיר גיוס החוב עליית הריבית
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מיתון-ואילך 2023צפי לשנת 
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J.P.Morgan
תרחיש הליבה שלנו רואה שכלכלות מפותחות נקלעות  "

"2023-בלמיתון קל 

Morgan Stanley
מכבידה כעת מאוד על תחזית 2022הטלטלה של "

עם השלכות החל מצמיחה  , 2023ההשקעות שלנו לשנת 
מדיניות הבנק המרכזי וריביות ועד , אינפלציה, כלכלית

סנטימנט , הערכות השווי, הרווחים, לאיכות האשראי
"המשקיעים ומדדי מפתח אחרים

Goldman Sachs
בלבד בשנת  1.8%צמיחה עולמית של אנו צופים "

ב עומד בניגוד למיתון האירופי  "שכן חוסן ארה, 2023
"ולפתיחה המחודשת של סין

Citi Bank
אך אנו  , עדיין תהיה שנה של אתגרים2023אמנם לשנת "

ב אנו  "בארה. רואים בה גם שנה של שינוי והזדמנויות
כאשר אזורים כמו גוש היורו , צופים מיתון מתון

אנו רואים את  , כאשר האינפלציה שוככת. מושפעים יותר
הבנק האמריקני עובר מהעלאות ריבית להורדות והשווקים  

מה שפותח  , 2024מעבירים את המיקוד להתאוששות של 
"יותר הזדמנויות פוטנציאליות למשקיעים
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?מהם מנועי הצמיחה של חברות

ניתוח מסע הצמיחה של אלפי לקוחותינו  
אפשרו לנו למקד את מנועי הצמיחה  

העיקריים של חברות מצליחות  
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ניהול לקוחות  
וצרכיהם

טכנולוגיה  
וחדשנות ביצועים  

תפעוליים

סיכוניםניהול 

מנועי צמיחה

עסקאות 
ומיזוגים

ניהול מזומנים
ואסטרטגיית

מימון

הון אנושי  
בחברה
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עסקאות ומיזוגים
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צד הרוכש צד המוכר

החברות יעדיפו  , לאחר עליות הריבית ועליית מחירי החוב
לגייס כסף דרך גיוס הון

?מהו סוג המשקיע שהחברה תחפש

?משקיע פיננסי או אסטרטגי

תקופה של הזדמנויות לנהל סיכונים ולצמוח כתוצאה 
מעליית מחירי החוב

?צמיחה גיאוגרפית

?צמיחה באותו ענף או התרחבות לתחום חדש

?רכישת מתחרה ?מהי מטרת הגיוס
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מהו תהליך הכנסת משקיע באסטרטגיית בעלי מניות
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עריכת תכנית עסקית ◄
אסטרטגית של החברה  
על בסיס ניתוח תוצאות  
העבר ותחזית הפעילות  

ותזרים המזומנים של  
החברה בראיית בעלי  
המניות הנוכחיים על 

מנת למקסם את הערך  
.הכולל עבורם

מיפוי הערך המוסף  ◄
(Value Proposition) 

.של החברה

הכנת מסמכים  ◄
למשקיעים פוטנציאליים

◄Teaser
הכנת מתאר לתהליך ◄

ז  "העסקה וגיבוש לו
(Process letter)

איסוף חומרים ראשוניים  ◄
והקמת חדר מידע

חתימה על כתבי סודיות ◄
מול מציעים והפצת  
המצגת למשקיעים

ניהול שאלות ותשובות מול ◄
המשקיעים

קבלת הצעות ראשוניות  ◄
בניתוח הצעות ראשוניות

פתיחת חדר המידע  ◄
הווירטואלי

סיוע בניהול תהליך  ◄
בדיקת נאותות

קבלה וסיוע בניתוח ◄
הצעות מחייבות

מ בעקבות  "ניהול מו◄
ממצאי בדיקות נאותות

סיוע לחברה בתהליך  ◄
החתימה על הסכמים  

מחייבים

תמיכה וסיוע עד ובמהלך  ◄
סגירת העסקה

סיוע בהכנת ניירת לקראת ◄
הסגירה במידה ונדרש

הבהרות ותמיכה בנוגע ◄
לסוגיות שהתעוררו לאחר 
סגירת העסקה והקשורות  

במישרין לעסקה

Vשלב 
Closing

IVשלב 
בדיקת נאותות

IIIשלב 
פנייה למשקיעים

IIשלב 
הכנות לקראת התהליך

Iשלב 
בניית תוכנית עסקית אסטרטגית
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תודה רבה
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לוגסיאלון 
שותף בכיר ומנהל תחום ייעוץ כלכלי

054-4736525:  נייד
Alon.Lugassi@il.ey.com

נועה עוז
קוחות ופיתוח עסקימנהלת קשרי ל

054-4270900:  נייד
Noa.Oz@il.ey.com


